IDENTHIFY

Marketing relationnel de partenariat

Transforme le client ambassadeur en client-partenaire ou client

partisan

LEGAL ***
Vente directe, Marketing de
Recommandation et de Parrainage

Produits et/ou services présentant des
avantages et une utilité

Les produits sont achetés directement
aupreés du distributeur - au méme prix
pour tous les participants

Bonus uniquement sur les
recommandations d’achats de produits
(avec garantie de satisfaction et droit de
retour)

Possibilité d’évolution hiérarchique et de
dépassement des partenaires qui ont
recommandé les produits

Cadred'investissement gérable sans
grand risque, les offres de démarrage sont
généralement inférieures a 100 CHF.

Le moment d'entrée n'a pas d'importance
Durée de vie along terme

Cen'est pas les premiers arrivés qui

auront les avantages, mais les meilleurs
avantages

Source: svnm.ch

Ly

. « Pourquoi foncer téte baissée pour traverser un mur,

ILLEGAL ***
Systéme de boule de neige, Ponzi ou
Pyramidale

La plupart du temps pas de produit ou un
produit sans avantage ou utilité, droit de
licence

Les produits proviennent d’'un niveau
supérieur - et sont transmis d'un niveau a
I'autre avec une majoration de prix.

Commission sur le recrutement de
nouvelles personnes ; « les chasseurs de
téte », la vente effective devient une
affaire secondaire

Le dépassement des participants de
niveau supérieur n'est pas possible

Engagement financier élevé, pénalités
contractuelles, achat minimum, paquets
de cours colteux.

Le moment d’entrée est important
Courte durée de vie
Les derniers de la chaine partent les mains

vides, seules les personnes au sommet de
la pyramide tirent leur épingle du jeu

alors que tes yeux te montrent la porte dérobée. »

IDENTHIFY

THIS OPENS DOORS
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